Vendre un bien immobilier

Formations BTP de I'organisme de formation ProFormalys

Objectifs : Maitriser les techniques de ventes immobilicres. Etre plus
efficace dans sa relation client. Gagner du temps dans l'organisation des

visites.

PROGRAMME

Accueillir le client dans ’agence
Analyser les regles d’or de I'accueil
Faire la différence des ’accueil
Découvrir son client

» motivations d’achat
» freins

» décisionnaire

> Tenveloppe financiere

» ou en est mon intetlocuteur dans le processus d’achat.

Reformuler les attentes du client
Valider sa découverte
Proposer une visite

Conclure Pentretien

Réaliser des visites performantes

Préparer sa ou ses visites : check-list : a faire, a ne pas faire
Argumenter avec pertinence et conviction

Anticiper les objections

Découvrir les astuces des pros : success stoties

Conclure une visite

Conclure a ’agence

Rétuter les objections

Utiliser des techniques différentes de conclusion.
Signer le contrat.

Verrouiller et valider la vente.

Suivre son contrat.

Personnes concernées :
Toute personne désirant
acquérir les techniques de
ventes immobiliéres.

Pré requis : Aucun

PEDAGOGIE

Le Formateur
Longue expérience dans le
domaine de la vente

immobiliére.

Parcours pédagogique

Séquence en alternance,
projection d’un diaporama.
Méthodologie, exercices
en groupe et sous-groupes,
supports d’application.

Intra entreprise
Lieu de Formation :
dans la ville de votre
choix.

Tarif Inter entreprises
par personne

2 jours

1150 €

Réf : BTPO18

Organisme de formation PROFORMALYS — Formations BTP partout en France

Formation Vendre un bien immobilier
Tél. : 01 48 74 29 45 - Mail : contact@proformalys.com

- Fax: 014874 39 98

Toutes les formations BTP de notre organisme de formation sur www.proformalys.com



http://www.proformalys.fr/
mailto:contact@proformalys.com

	Vendre un bien immobilier

